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Ist Ihr Marketing auf
die digitale Zukunft
vorbereitet”?

Die Digitalisierung verandert das Verhalten und die Erwartungen
der Kunden radikal. Im Sinne einer erfolgreichen Transformation
mussen Marketing & Vertrieb diesen Prozess jetzt aktiv mitgestalten.

Damit ihr Unternehmen den Weg der Digitalisierung erfolgreich
und wertschaffend umsetzen kann, hat boloria speziell fir mittlere
Unternehmen Digital Transformation Audits entwickelt.

Jedes Audit verfolgt das Ziel, strategisch analysierend die relevan-
ten Kundenanforderungen herausarbeiten und konkrete Massnah-
men abzuleiten. Es beinhaltet je nach Bedarf folgende Bausteine:
« Business- & Trendanalyse (IST- und SOLL-Abgleich)
« Digitalstrategie inkl. Transformationsziele

+ Relationship Marketing Strategie inkl. Customer
Centricity Strategie und Marketing-/Vertriebslogik

« Value Proposition Canvas
« Customer Journey Mapping
« Transformations Roadmap

Digital
Transformation

Audit

Lernen Sie in einem personlichen Gesprach die Vorgehensweise
und Methodik kennen. Oder nutzen Sie direkt die kostenfreie
Erstberatung zur Skizzierung eines individuellen Vorgehens.
Weitere Details zum Leistungsangebot finden Sie unter:
www.boloria.de/leistungen/digital-transformation-audit



